
 

 

 

Founding Business Development Manager (m/w/d) 
 
Die HF Agency startet in Deutschland und Du kannst von Anfang an Teil dieses Aufbaus 
sein. 
Als Founding Business Development Manager (m/w/d) arbeitest du eng mit dem 
Group Deputy CEO zusammen und gestaltest den Markteintritt der HF Agency in 
Deutschland aktiv mit. Du übernimmst Verantwortung, baust Beziehungen auf und 
entwickelst mit Unterstützung der Zentrale den deutschen Markt weiter. 
 
Über HF Agency:  
HF Agency ist die führende Agentur für Immobilienfotografie in Skandinavien mit 
Standorten in Schweden, Finnland und Norwegen. Seit über 18 Jahren steht das 
Unternehmen für faire Zusammenarbeit, langfristige Partnerschaften und einem 
Gemeinschaftsgeist. Mit einem Netzwerk von rund 250 Fotografen wächst das 
Unternehmen schnell, allein in Finnland wurden in den letzten zwei Jahren 50 neue 
Fotografen gewonnen. Das einzigartige Konzept stärkt einzelne Fotografen und 
macht hochwertige Immobilienbilder für jeden Makler zugänglich. 
Der Eintritt in den deutschen Markt soll der nächste Schritt des Unternehmens sein. Mit 
der Unterstützung eines etablierten Mutterunternehmens übernimmst du 
Verantwortung für die Weiterentwicklung des Geschäfts in Deutschland. 
 
Deine Aufgaben: 
Die Rolle umfasst eine unternehmerische Chance. Du wirkst am Aufbau des deutschen 
Geschäfts mit und entwickelst Strukturen, Beziehungen und Prozesse gemeinsam mit 
dem Internationalen Team weiter. Deine Hauptaufgaben umfassen:  

§ Mitgestaltung und Umsetzung des Markteintritts der HF Agency in Deutschland 
§ Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen zu deutschen 

Immobilienmaklern 
§ Entwicklung und Betreuung eines hochwertigen Netzwerks aus 

Immobilienfotografen 
§ Analyse von Marktpotenzialen und Ableitung von Business-Development-

Maßnahmen 
§ Enge Zusammenarbeit mit internen Teams zur Weiterentwicklung des Angebots 

für den deutschen Markt 
 

Dein Profil:  
§ Motivation und Lernbereitschaft in einem abwechslungsreichen Feld 
§ Idealerweise bringst du erste Erfahrung im Business Development oder Vertrieb 

und / oder der Immobilienbranche mit 
§ Strukturierte Arbeitsweise, ausgeprägte Eigeninitiative und Ausdauer, auch 

wenn die Dinge nicht wie geplant laufen 
§ Du interessierst dich für Fotografie, Medien oder visuelle Inhalte  
§ Sehr gute Deutschkenntnisse (C1) sowie professionelle Englischkenntnisse 
§ Führerschein Klasse B und Bereitschaft, innerhalb der Region zu reisen 



 

 

 

§ Du übernimmst gerne Verantwortung und trägst aktiv zum Aufbau eines 
Unternehmens von Grund auf bei 

 
Wir bieten dir:  

§ Eine einzigartige Chance: Du übernimmst eine zentrale Rolle beim Aufbau des 
deutschen Marktes in einem etablierten, international wachsenden 
Unternehmen 

§ Ein faires Vergütungsmodell (Fixgehalt + Bonus), um deine langfristige 
Perspektive zu sichern 

§ Direkte Zusammenarbeit und Mentoring durch den Group Deputy CEO 
§ Große Flexibilität in der Arbeitsorganisation 
§ Ein stabiles Mutterunternehmen, das dich mit Erfahrung, Tools und Know-How 

unterstützt  
 
 
Du bist ein aktiver Netzwerker, übernimmst gerne Verantwortung und bringst die 
Eigeninitiative mit, ein Unternehmen in Deutschland in einem dynamischen Umfeld mit 
aufzubauen? Und das klingt nach deiner nächsten großen Herausforderung?  
 
Dann sende uns noch heute deine Bewerbung (auf Englisch) zu und werde ein 
Gründungsmitglied der HF Agency in Deutschland. 
 
Wir freuen uns auf deine Bewerbung! 
 
  


